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Aseguradoras,
las primeras
en ofrecer la
renta vitalicia
inmobiliaria

SEGUROS. LA PROPUESTA
PASO A SER REGLAMENTADA
POR LA URF, DONDE HA
TENIDO MODIFICACIONES,
AL PUNTO DE QUE YANO

SE HABLA DE HIPOTECA
INVERSA, SINO DE RENTA
VITALICIA INMOBILIARIA

BOGOTA
Durante la primera quincena
de junio, el presidente Ivan Du-
que anuncio6 el lanzamiento del
programa de hipoteca inversa,
un mecanismo de proteccion
para los adultos mayores de 65
anos que sean duefios de una
propiedadresidencial, yque fun-
cionaenpaisescomo Francia, In-
glaterra, Espafia, Estados Uni-
dos, Perti y México, entre otros.
Luego de mas de tres meses
desde que se conociera la me-
dida, los ciudadanos no volvie-
ron arecibir noticias sobre este
mecanismo, porlo que LR deci-
di6é consultar como avanza el
proceso de reglamentacién de
esta herramienta, la cual ya no
se denomina hipoteca inversa,
sinorentavitaliciainmobiliaria,
de acuerdo con Asobancaria.
Segun la Unidad Regulacién
Financiera (URF) la renta vitali-
cia inmobiliaria es el instru-
mento que permite a las perso-
nas movilizar su patrimonio
inmobiliario para la obtencién
de ingresos complementarios,
ya que es un contrato de segu-

El impulso que le ha
dado la pandemia a
algunos segmentos
de seguros

En la apertura de la Conven-
cién Internacional de Seguros,
Javier Suarez, presidente de
Seguros Bolivar y presidente de
la Junta Directiva de Fasecolda,
resalté que, con la pandemia,
se ha tomado mayor concien-
cia de los beneficios de
adquirir una pdliza, en especial
en temas como desempleoy
arriendos. “Ha habido un
acompanamiento de las
aseguradoras. La coyuntura es
un impulso para que trabaje-
mos productos mas sencillos,
digitalicemos los procesos,
aumentemos la cobertura e
incrementemos la tan anhela-
da inclusion financiera”, dijo.

I

roenel cual el tomadortransfie-
relapropiedad de un inmueble
como pago en especie porel pre-
cio de la prima de la poliza.
Debido a caracteristicas
como las expuestas anterior-
mente, Asobancaria resalto
que este mecanismo es dife-
rente al negocio crediticio tra-
dicional, porlo que otros agen-
tes del sector financiero como
fondos, fiduciarias o asegura-
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Con mds informacién sobre como ven
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ESTRUCTURACION DEL PROGRAMA HIPOTECA INVERSA

;Qué es?

Un programa que
convierte la vivienda en
un mecanismo adicional
de aseguramiento en la
vejez

Factores de los que
depende el recurso
que recibiran

El avaliio de la vivienda
Edad de los solicitantes

Modalidad de una de
las tres opciones de
hipoteca inversa

El cambio que ha tenido

Esta iniciativa ha tenido
varias modificaciones, al
punto de que ya no se habla
de hipoteca inversa sino
Unicamente de renta vitalicia
inmobiliaria

Aun falta que se determine la
regulacion definitiva de esta
opcion

Carolina Mesa
Gerente de Vida y Rent

“Estos produ

Beneficiarios
'::Mayores de 65 aios

Deben ser propietarios
de una vivienday
quieren un ingreso
complementario

Reglamentacién
del decreto

Debe haber asesoria para los
solicitantes

Impide la reclamacion de la
vivienda por parte de la
entidad antes de que
fallezcan los propietarios

{Quiénes serian los primeros
en ofrecer esta opcion?

Las aseguradoras

Ventajas de la iniciativa

Da una opcion de acceso a
liquidez adicional

Permite disfrutar de un ingreso sin
dejar de residir en la propia
vivienda

Fuente: Sondeo LR / Dane Gréfico: LR-GR

as de Seguros Sura Colombia

ctos pueden llegar a

resolver necesidades de ingresos en la
etapa de vejez que, dependiendo de las

condiciones de las personas, pueden
generar resultados favorables”.

doras podrian mostrar mas
apetito en su desarrollo.

El Ministerio de Vivienda, Ciu-
dad y Territorio, sefial6 que, en
una primera fase, este produc-
toseimplementara mediante el
esquema de renta vitalicia in-
mobiliariayestardacargodelas
aseguradoras, por lo que estas
compafiias seran las primeras
enllevarestaopcionalosmayo-
resde 65 afios,esdecira9,1%de
la poblacion local.

“El gremio asegurador ha
mostrado interés en la opera-
cién y han participado activa-
mente en los espacios que ha
abiertola URF paracomentar el
proyecto denorma. No obstan-
te, elinterés dela oferta depen-
dera también en gran medida
de la demanda por este tipo de
productos, asi que ain hay in-
certidumbre respecto a la pe-
netracion que tendran estas

operaciones en Colombia”, re-
salto la URF.

Fasecolda detall6 que el sec-
tor asegurador considera que el
mecanismo derentavitaliciain-
mobiliaria es una alternativa
idonea, el cual debe tener mayor
nivel de claridad sobre la natu-
raleza tributaria de las rentas
percibidas por el consumidor fi-
nancieroyporlasentidades que
ofrezcan los productos”.

Ademas, “se deben imple-
mentar mecanismos que miti-
guen el riesgo moral de la figu-
ra. Por ejemplo, el que surge del
hecho de quelosrentistas yano
tienen la calidad de propieta-
rios, situacion que desestimu-
la el gasto en el mantenimien-
to y preservacion del bien
inmueble”, cito Fasecolda.

Carolina Mesa, gerente de
Vida y Rentas de Seguros Sura
Colombia, mencion6 que la hi-
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poteca inversa y la renta vitali-
cia inmobiliaria representan
riesgos desdelos frentes delon-
gevidad, inmobiliario y legal
para las compaiiias.

“Estos productos generan
una mayor profundizacion en
el mercado, no obstante, la ex-
periencia internacional nos
muestraque nosson productos
masivos sino de nicho, por su
misma complejidad técnica”,
afladi6 Mesa.

Debido a estas anotaciones
que han surgido desde que se
conocio6 el programa,la URF ac-
tualmente esta evaluando las
opiniones que recibieron por
parte de la ciudadania sobre la
version preliminar del proyec-
to de decreto mediante el cual
se pretende regular la opera-
cion en cabeza delas entidades
aseguradoras.
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BOLSAS. EL PRECIO PROMEDIO DE LA DIVISA FUE DE $3.865,47

Dolar perdio terreno por posible paquete de estimulo

BOGOTA
Elmiércoles, el dolaralcanzo
un precio promedio de

$3.865,47, lo que representd
una baja de $13,47 frente a la
Tasa Representativa del Merca-
do (TRM) que se ubicé para ayer
en $3.878,94.

Ladivisaabri6lajornadacon
un precio de $3.890,00y su cie-
rre fue de $3.827,00. El precio
minimo que seregistré enlapla-
taforma Set-Fxfue de $3.827,00,
mientras que el maximo fue
$3.905,80. El monto negociado
durante la jornada fue de
US$865 millonesen1.316tran-
sacciones.

Al final delajornada el precio
delddlardej6 atraselterreno que
habia alcanzado, debido a que el

mercado recibi6 algunas sefia-
lesdeprogresoenlasnegociacio-
nes de un paquete de estimulos
en EE.UU., el cual ayudaria a ali-
viarelimpactoeconémicoqueha
dejado a su paso el covid-19.

Por el lado de los precios del
petroleo, la referencia WTI ce-
rrd con un alza de 1,40% y se
ubico en US$39,84, mientras
que el Brent perdi6 0,19% y ter-
miné la jornada en US$40,95,
segun datos de Bloomberg a las
3:37 p.m. El comportamiento
del crudo se debe a que “es im-
probable que la Opep aumente
suproduccion petroleraapartir
de enero del proximo afio”, re-
salto Reuters.
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