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Negocios

Subastas & Comercio,
al negocio inmobiliario

La empresa, concentrada en transacciones de carros y chatarra,

también se prepara para establecer operaciones en Pertl y Panama.

Bogota

DESPUES de consolidar la
comercializacion de carros
y chatarra, la empresa Su-
bastas & Comercio incursio-
naen laactividad inmobilia-
ria.

El foco de este nuevo
campo es industrial y co-
mercial para empresas
constituidas, dice Martha
Gomez, gerente general de
la empresa.

El primer negocio que
alista es la venta de unos ac-
tivos de la petrolera Equion
en Casanare, por mis de
$30.000 millones.

“Son predios atractivos.
En general, queremos dife-
renciarnos del mercado,
ofreciendo solamente in-
muebles que vengan de las
compaiiias”, dijo la ejecuti-
va, al sefialar que el sistema
de subastas es interesante y
esta por explorarse enlaac-
tividad inmobiliaria.

Para Martha Gomez,
“esto puede ser beneficioso
para el comprador tenien-
do en cuenta que los vende-
dores necesitan liquidezra-
pida, mas alla del valor real
del inmueble. Adicional-
mente, es una buena opor-
tunidad de inversion para
constructores y desarrolla-
doresde proyectos grandes
porque pueden tener acce-
so aesos predios de manera
favorable”.

Agrega que Subastas &
Comercio trabaja con unas

tasas muy competitivas
frente a lo que ofrece el ne-
gocio inmobiliario tradicio-
nal, conun modelo de tran-
sacciones diferente.

Enel casodegrandes pre-
dios, los vendedores pue-
den optar por ofrecerlos te-
rrenos completos o por lo-
tes, seghinla convenienciay
lo que la ley permita.

La empresaria explica
que hay que enfatizar en
que Subastas & Comercio
no es un sitio subastador
simplemente, sino que sus
servicios tienen un alcance
mas amplio e incluye el cie-
rre completo del negocio.

Segtin la gerente general
de la compaiiia, se ofrece al
cliente todo lo necesario
para que la transaccién del
activo, después de subasta-
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En Peru
empezamos a
hacer subastas
desde Colombia,
Pero el mercado
pide nuestra
presencia alla
yesoes lo

que vamos a
estructurar’.
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Martha Gémez, gerente de Subastas & Comercio. cortesia

do y adjudicado, sea renta-
ble para él.

El afio pasado, la empre-
sa amplio su portafolio con
grandes clientes para la co-
mercializacion de chatarra
y vehiculos, lo cual influyé
en el incremento de los in-
ventario a ofrecer.

Alrespecto, destacalavin-
culacion de Ecopetrol, ETB
y Empresa de Acueducto y
Alcantarillado de Bogoti.

En el 2019 Subastas y Co-
mercio totalizé transaccio-
nes en la plataforma por
$90.000 millones, cifra que
considera histérica.

“Superamos la cifra de
1.300 vehiculos subastados
en el afio, lo que da un pro-
medio de mas de 100 vehicu-
los publicados por mes y
transacciones realizadas
por $39.000 millones
aproximadamente”, advier-
tela directiva.

Por su parte, en la catego-
ria de chatarra pas6é de
13.000 toneladas a mas de
25.000 subastadas.

“El afio pasado triplica-
mos los inventarios en ven-
ta e ingresaron a nuestro
portafoliograndes operacio-
nes de desmonte de plantas
industriales, subastas de ve-
hiculos siniestrados, inmue-
bles para desarrollos, flotas
de vehiculos de asegurado-
ras, empresas de gas y bie-
nesendacion de pagodeen-
tidades financieras®, preci-
sa Martha Gomez.

Estos resultados contras-
tan con el balance del 2018:
las negociaciones sumaron
$42.000 millones. En ese
afo se subastaron 500 vehi-
culos en $12.000 millones
entre pesados, livianos y mo-
tos, y se subasto chatarra
por $30.000 millones de pe-
s0s, loque equivale aaproxi-
madamente a 70.000 tone-
ladas.

LAS METAS

“En el 2020, esperamos
que con la firma de impor-
tantes contratos entren a
nuestros inventarios de su-
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Con nuestro
modelo
manejamos
unas tasas muy
competitivas,

frente alo

que ofrece
el negocio
inmobiliario
tradicional”.

bastas un promedio de 150
carros al mes, y esperamos
mantenerla oferta masgran-
de de chatarra en subasta
del pais”, explicé la gerente
general de Subastas & Co-
mercio.

Con la filosofia de ir mas
all del papel como subasta-
dora, la empresa también
preparaun portafolio deser-
vicios complementarios
quele permitan mantener el
dinamismo.

_ En el caso de los vehicu-
los, particularmente, la ex-
pectativa esta en atender y
asesorar a los clientes en as-
pectos relacionados con la
revision técnicomecanica,
el Soat, las llantas y hasta el
blindaje.

Igualmente, la compafiia
sigue en firme para concre-
tar este afio las sedes que le
permitan operar directa-
mente en Perti y Panama.

Laideaesqueafinalesdel
2020 unadelas dosubicacio-
nes esté lista.

“En Per(i empezamos el
afio pasado a hacer subas-
tas, con tres operaciones
grandes para empresas de
ese pais, desde Colombia,
conunbuen resultado. Pero
el mercado pide la presen-
cia de nuestra compaiiia alla
y eso es lo que vamos a es-
tructurar”, explic6 laempre-
saria.(®

Laser Airlines volara

Laser Airlines hara un vuelo diario Bogota-Caracas.

Bogota-Caracas

La aerolinea venezolana
Laser Airlines con més de
25 afios de trayectoria, co-
menzard operaciones en
Colombia a partir del 10 de
febrero cubriendo la ruta
Caracas-Bogota-Caracas,
esto como parte de la estra-
tegia de su expansion inter-
nacional.

La empresa ofrecerd a
sus pasajeros una frecuen-
cia diaria, con salida Cara-

cas-Bogotdalas 8:00a.m.y ,

Bogota-Caracas a las 10:00

a.m. Para operar este nue-
vo destino, Laser Airlines
contara con aeronaves Mc-
Donnell Douglas-83 que
brindarin12 asientosen cla-
seejecutivay137 en clase tu-
rista.

“En esta fase inaugural,
nos complace ofrecer a
nuestros clientes una tarifa
especial, asi como una op-
cion confiable y segura
para conectar a Colombia y
Venezuela; atendiendo una
demanda de pasajeros de

ambos paises con importan-
tes vinculos comerciales.
Con Bogota seguimos apos-
tando a nuestra expansion
yalaofertaintegral de servi-
cioque prestamos con laca-
lidad y calidez que nos ca-
racterizan”, dijo Orlan Vilo-
ria, Presidente Ejecutivo de
Laser Airlines.

De esta manera, Bogota
sesuma a las operacionesin-
ternacionales de la linea aé-
rea, que hoy vuela a Pana-
may Santo Domingo.

Los pasajeros disfruta-
ran de catering y bebidas a
bordo, ademés de una fran-
quiciade equipaje que com-

prende dos maletas de 23
kg en clase ejecutiva y una
pieza de 23 kg en turista,
mas un equipaje de mano.
La nueva ruta incluye
webcheck-inylaclase ejecu-
tiva permite acceso a los sa-
lones VIP del terminal inter-
nacional de Maiquetia. Esta
ruta ademas permitira, co-
nectaraBogotd con las prin-
cipales ciudades en Vene-
zuela en las que Laser tiene
operacion. Los boletos po-
dranser adquiridos através
de la pagina web www.lase-
rairlines.com, por medio

; del correoreservasbogota@

laser.com.ve.




