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rios cada vez utilizan diversas
aplicaciones para comunicar-
se, entonces no veo necesaria
una regulacion que ademas
podria ser arbitraria y afectar
los planes de mercado.

iCree que se cuenta con las
condiciones para hacer la su-
bastadel espectro de 700 MHZ?

La industria esta lista para
pujar. Segtn el cronograma
del Gobierno se hara el tercer
trimestre de este afio.

Eso traerd importantes
inversiones al pais, pero para
gue la subasta sea exitosa, es
fundamental tener claridad,
en un criterio acertado y que
es orientador de la politica
publica, que es la maximiza-
cion del bienestar social; hay

Samuel Hoyos Mejia; i

presidente de Asomovil, It
y Lilian Marino, editora

de empresas. !

Pierre Ancienes/LR

que saber como entendemos
las obligaciones que toca
hacer de cara a maximizar el
bienestar social.

Si se subasta el espectro en
términos razonables y compe-
titivos va a haber demanda y
serd una puja que le genere
recursos al pais.

iCree gue la postergacién de
la decisién sobre la dominan-
cia pueda afectar el sector o la
subasta?

Este es un tema que debe
ser resuelto por las autorida-
des y yo no me pronuncio al
respecto.

;Cuél es la penetracion del
celulary el internet mévil y fijo
en Colombia?

EL PERFIL

Samuel Hoyos Mejia fue
Representante a la Cdmara
durante dos periodos, el
primero fue el de 2014-2018, y
posteriormente para el de
2018-2019, ademés de precan-
didato a la Alcaldia de Bogotd.
Es psicélogo, con estudios
en sociologia de la
Pontificia Universidad
Javeriana. Hoyos
cuenta con un Master
MSc en Ciencias
Politicas, realizado en la
Universidad Rey Juan Carlos de
Espana, llustre Colegio de
Abogados de Madrid y Universi-
dad Francisco de Vitoria. Es
profesor del Colegio de Estudios
Superiores de Administracién
(Cesa), colaborador del Diario
La Republica y presidente de
Asomovil.

En tecnologia 4G tenemos
una penetracion cercana a 30%
quetodaviaesinferioracompa-
racion de la region y de los pai-

gar a 60%; entonces hay que
hacer esfuerzos importantes.
Tenemos cerca de 13 millo-
nes de colombianos que toda-
via estan en tecnologia 2G,
por lo que debemos trabajar
con ellos para generar la mi-
gracion y actualizacién tecno-
légica de esos usuarios para
que puedan utilizar internet y
entrar en la era digital.
Enntmerodelineas telefoni-
cas hay 1,3 lineas por cada ciu-
dadano, es decir en un pais de
casi 48 millones de habitantes,
hay 60 millones de celulares,
Sinembargo, hayunabrecha
muy grande tenemos 20 millo-
nesde colombianos que todavia
no tienen acceso a internet de
banda ancha y en las zonas ru-

rales esta brecha es mayor, se |

calcula que solo 13% de los co-
lombianos tienen acceso a in-
ternet mévil y apenas 4% de los
hogares tiene acceso a internet
domiciliario. Pero el esfuerzono
debe ser solo de la industria,
sino también del Estado con
asociaciones publico privadas.

—" LAURA NEIRA MARCIALES
—4' @Neira_Laura

ENERGIA. ESPERAN MAXIMIZAR EL VALOR DE LOS ACCIONISTAS

Amerisur vendera activos en Colombia

BOGOTA
Lacompaiiiabritanicade pe-
tréleo y gas Amerisur Resources
Pleasegurd querecibié unapro-
puesta no vinculante, asi como
otras ofertas indicativas paraal-
gunos activos. La compafiia re-
visa las opciones estratégicas;
incluida una posible venta.

La revision se produce un
mes despuésde que Amerisurse
centraraen Ameéricadel Suryse
asociara con Occidental Petro-
leum Corp en cuatro blogues de
exploracién y produccion en el
sur de Colombia, cerca de la
frontera con Ecuador.

Estas opciones incluyen,
pero no se limitan, a la venta
potencial dela compaiiia a tra-
vés del inicio de un proceso de
ventas formal, segiin lo esta-
blecido porel Codigo dela Ciu-
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BLOQUES EN TOTAL OPERA
AMERISUR EN COLOMBIA QUE
CUBREN CERCA DE UN MILLON DE
HECTAREAS.

dad en Adquisiciones y Fusio-
nes, olaventade unoomasde
sus activos.

El directorio de Amerisur de-
signé a BMO Capital como su
asesor financiero con respecto
al proceso de venta.

Luego de este anuncio, se
considera que la compafiia se
encuentra en un “periodo de
oferta” tal como se define en la
regulacion, yseaplicaranlosre-
quisitos de divulgaciéon tales
como que “cualquier parte que
desee participar en el proceso

deventaformal deber4 celebrar
un acuerdo de no divulgacion
conlacompafiiaentérminosra-
zonables satisfactorios para la
Juntayenlos mismostérminos,
entodoslos aspectosimportan-
tes, como otras partes interesa-
das antes de que se les permi-
ta participar en el proceso”,
explico la empresa.

En vista del alto nivel de ac-
tividad reciente en el sector de
exploracion y produccién en
Colombia, la empresa agregoé
que “ha decidido realizar una
revision formal de las diversas
opciones estratégicas disponi-
bles para maximizar el valor
para los accionistas”. La petro-
lera tiene presencia en Colom-
bia y también en Paraguay.
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TURISMO. AR HOTELES TAMBIEN ABRIRA SEDE EN BOGOTA

“Estamos evaluando

Tuevos proyectos en
| ciudades intermedias”

BOGOTA
Segitin el informe de indica-
dores publicado por Cotelco, al
cierre del primer semestre de
2019 la ocupacion hotelera en
Colombiaaument6 en 0,69 pun-
tos, ubicandose enun nivel acu-
muladode54,65%, donde Bogo-
tay Cartagena siguen liderando
como los lugares de mayor pre-
ferencia para el turismo.

Sin embargo, Natalia Casas-
buenas, gerente de AR Hoteles,
explico que en el pais las gran-
des ciudades tienen sobre ofer-
tadehoteles pararecibir a turis-

tasyesporestoquelasciudades

| intermedias son un foco inte-
ses delaOcde, donde puede lle- |

resante que analizarin para
proyectos en el mediano plazo.

;Cuélesel coredenegociode
AR Hoteles?

Somos una compaifiia dedi-
cadaalaadministracién deho-
teles, restaurantesy centros de
convenciones. Nuestro primer
negocio fue el centro de con-
venciones de ubicado en la To-
rre AR, que pertenece a una
constructora y hace 10 afios
lanzaron AR Hoteles como una
diversificacion del negocio. Ahi
arrancamos con los eventos y

Gustavo
Toro

Presidente de
Cotelco

“Segmentos como el
corporativo se han
fortalecido y el aumento
en la llegada de
extranjeros ha permitido
consolidar los indicadores
positivamente.”

55,13%

ES EL PORCENTAJE ALCANZADO EN
EL MES DE JUNIO A NIVEL DE
OCUPACION HOTELERA EN TODO
EL PAIS.

Natalia

Casasbuenas, gerente
AR Hoteles, uno de los
preferidos por los
visitantes de negocios
de la capital.

ahora recibimos més de 600
personas en nuestros centros
de convenciones.

(En qué nuevos proyectos
trabaja la compaiifa?

Hace pocoincursionamos en
el negocio de restaurantes con
Ana Rebana, que tienen un con-
cepto de comida balanceada,
con un productor personaliza-
do y con servicio buena onda.
En este punto ya tenemos dos
puntos funcionando y espera-
mos abrir un tercero en la Ca-
lle 71 con novena.

;Cuilesel perfil de sus hués-
pedes? ;Sonviajeros denegocio
o turistas?

En el hotel de Salitre la ma-
yoriade nuestros clientes es del
segmento corporativo, pues Bo-
gotésiguesiendolaciudadlider
en el tema de negocios en Co-
lombia, entonces la mayoria de
hoteles tenemos una composi-
cién de ocupacién donde este
segmento de quienes vienen a
laciudadlohacen pornegocios,
ferias, apertura de oficinasein-
versiones.

Sinembargo, tambiénrecibi-
mos turistas y vemos que es un
segmentoque haaumentadoen
la capital, pero se da mas en las
temporadas vacaciones ylos fi-
nes de semana.

¢Han planeado abrir mas ca-
denas de hoteles?

Dentro de nuestro plan estra-
tégico tenemos el crecimiento
como operadores, entonces es-
tamos dispuestos a recibir pro-
puestas y evaluar proyectos.

:Quézonasociudadeslesin-
teresaria?

Hemos visto un desarrollo y
un potencial en las ciudades in-
termedias, porque en los nlti-
mos afios vimos que las princi-
pales ciudades tuvieron un
aumento en las habitaciones.
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